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Welkom bij Salesatelier

professionele sales training, field coaching en verkooporganisatie advies.


Contacteer ons










  

      
      
      
        Verkoopopleidingen, salescoaching en advies op maat
Wij bieden verkoopopleidingen, coaching en advies voor iedereen die contact heeft met klanten. Opleiding voor uw team of individueel on-the-job. We werken telkens een maatoplossing uit voor u. Volgende topics geven u al inspiratie en zicht op de mogelijkheden:
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      Verkoopinzichttests & sales assessments
Online testen en simulatiegesprekken bezorgen je een gedetailleerd rapport en advies over het potentieel van iemands commerciële skills. Als je dient te beslissen wie je neemt bij aanwerving of bij doorgroei van één van je medewerkers.
Lees meer    
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      Je klanten “lezen”
Dankzij waarneembaar gedrag leer je aan de buitenkant zien hoe iemand aan de binnenkant is. Je leert hoe je je boodschap en verkoopstijl aanpast aan die persoon. Maatwerk dus.
Lees meer    
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      Maak je verkoopplan
Aan de hand van digitale tools, opleiding en advies kan je als zaakvoerder en als verkoper perfect je verkoopdoelstellingen en verkoopactiviteiten plannen. Getting things done.
Lees meer    
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      Licht je verkooporganisatie en -proces door
In een aantal uitgekiende stappen, checklists en advies komen we tot een sterk actieplan om je verkoopproces performant te maken.
Lees meer    
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      Vlot online prospecteren en warme leads genereren
Sales loves marketing, marketing loves sales. Je leert in deze workshop de creatieve kunst van het vinden en benaderen van warme prospecten online. Ontdek de 10-tallen actuele online salestools, meteen inzetbaar voor je business.


Lees meer    
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      Succesvol telefonisch prospecteren
We leren je in groep of in one-to-one coaching aan de hand van concrete oefeningen, live telefoneren en zelfevaluatiechecklists de knepen van het prospecteren.
Lees meer    

    
    
    












    
      
      [image: ]    

    
  
      
      Sterke videogesprekken voeren
Videocalls met prospecten en klanten: het nieuwe bellen, face-to-face online. In groep of via individuele coaching leren we je sterke gesprekken voeren online en alle voordelen van bellen en fysiek langsgaan combineren. The best of both worlds.



Lees meer    
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      Een C.R.A.C. van een face-to-face verkoopgesprek
Een 15-stappen formule om elk verkoopgesprek tot een succes te maken. Dat zal je kunnen toepassen in onze workshop of coaching. En het hoogste leereffect bekom je dankzij field coaching, we gaan mee op de baan en je krijgt meteen feedback met jouw accupunctuurpunten.

Lees meer    
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      Succesvolle offertes maken
We leren je de knepen van een succesvolle offerte en begeleidende mail schrijven. Inhoudelijk en in taal en stijl aantrekkelijk aanbieden, met hoge offertescore. In opleiding en advies


Lees meer    
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      Een “ja” krijgen van de klant: sterke verkoopargumentatie
Hoe in woord en beeld aantonen dat je aanbod de beste mogelijke oplossing is voor je klant en prospect? Hoe vertalen we wat onze klant belangrijk vindt in onze verkooppresentaties, online en offline?

Lees meer    
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      Wat als de klant “nee” zegt?
Aan de hand van de concrete bezwaren van uw klanten en prospecten geven we antwoorden om van een “nee” of een “ja, maar…” alsnog een “ja” te maken. Met gelijknamig boek, van de hand van uw trainer.
Lees meer    
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      Onderhandelingstechnieken van aankopers counteren
De tricks van aankopers herkennen en daar preventief mee aan de slag gaan om gepaste antwoorden en strategie te bepalen. In workshop en advies formule.
Lees meer    
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      Uitblinken bij je bestaande klanten
Aan de hand van het Customer Journey model bepaal je de touchpoints om je klanten moments of delight te bezorgen. Inclusief customer service audit in opleidings- of advies formule.
Lees meer    
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      Account management & Cross selling, groeien bij je bestaande klanten
Dankzij een eigen accountplan maak je een grondige analyse van de groeikansen bij je bestaande klanten. Veel rendabeler dan telkens nieuwe klanten te moeten maken. Vraag advies of een opleiding op maat.
Lees meer    
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      Omgaan met klachten en ontevreden klanten
In kritiek zit muziek. Hoe ga je om met ontevreden klanten, en met de druk? Hoe zeg je diplomatiek “nee” zonder je klant te verliezen? Een opleiding en individueel advies maakt je sterk daarin.
Lees meer    
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      Commerciële vaardigheden voor niet commerciëlen
Je hebt regelmatig contact met klanten en je bent zelf geen verkoper?

Dan is deze workshop perfect voor jou bedoeld want je wenst je klantencontact per mail, telefonisch of face-to-face vlekkeloos laten verlopen.
Lees meer    

    
    
    









      

      
          
        Didactische aanpak


"praktische tips & tricks, meteen toepasbaar en hoog leereffect":


dat is wat we het meest horen van onze cursisten en coachees.


In volgende formules:


-Opleiding in groep


-Individuele coaching en advies


-Fieldcoaching, coaching on-the-job


-Online Verkoopassessments


-Live verkoopassessments on site



Interesse in een gesprek?


Contacteer Geert



      

        
  




    
    Interesse in een gesprek?
Contacteer Geert



  
    
          
        
  	Verkooptips
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